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딥세일즈㈜ 국내 1위 리드 제공 서비스

세일즈인텔리전스로기업의해외영업을지원합니다!

법인 설립일 21년 11월

가입 고객수 1,345곳

해외 매출비중 16%

누적 투자금액 50억원

뉴스레터 구독자 27,584명

전체 직원수 29명

5억원

6억원

10억원

18억원

매출

당기순이익

해외 법인수 1개



세일즈 에이전트, 딥세일즈에서 출시한 B2B 세일즈 인공지능 입니다

1억개 B2B 네트워크 영업 대행 인공지능

바이어자동발굴

• 글로벌 데이터 기반 타겟팅
• 산업, 지역 맞춤형 필터링
• 365/24시간 운영

맞춤형연락

• 자동으로 개인화된 메시지 작성
• 영어/중국어 등 주요 언어 영업
• 응답률 중심 최적화

미팅연결

• 거래 가능성 높은 바이어 우선 연결
• 관심있는 바이어 회신 오면 미팅 조율
• 실시간 알림 연동 



신규 고객의 80%는 매출로 전환되지 않으며, 

남은 20%가 기회로 전환되는 데만 3개월 이상 소요됩니다

(1) 최용주, 김상법. (2014), 영업의 미래. B2B 세일즈 파이프라인. 올림.

영업담당자가처음부터거래성사율이높은가망고객정보만얻을수있다면?

가망고객 니즈분석 제안협상 클로징 후속조치

1)



에이전트기반의바이어발굴

세일즈 에이전트: 기업의 해외 영업을 진행하는 인공지능

인간역량을뛰어넘는세일즈에이전트가영업담당자정보를기반으로, 잠재바이어를찾고,구매의도를파악하고,

초기연락을통해영업담당자들이실제세일즈에만집중할수있도록지원합니다

대면미팅 기반의 바이어 발굴



데이터소싱계약

전 세계 1억명 이상의 B2B 담당자 정보를 보유하고 있습니다
480개가넘는데이터소스를통해글로벌세일즈와관련된데이터를가져오고있어요

딥세일즈-트레이드키, 
AI 수출입 서비스 MOU 체결

오은선 기자 2021.12.01

-인공지능 기반B2B 데이터활용해베트남에서 요소수확보

-확보요소수4,000톤 규모…민간업체가 확보한요소수규모로는 '최대치'

AI 스타트업 '딥세일즈'와B2B 플랫폼 '트레이드키'는딥세일즈인공지능(AI) 수출입플랫폼고도화를

위한업무협약(MOU)을맺었다고1일밝혔다. 딥세일즈는제조사와브랜드사, 소매상이적합한해외

바이어를찾을수있도록연결하는인공지능매칭솔루션이다. 트레이드키는기업들을위한해외바이어발

굴및디지털마케팅서비스를제공하는세계2위B2B 플랫폼이다. 

데이터소싱채널



딥랭크 알고리즘

판매자 정보 기반으로

잠재 바이어 추론하는 인공지능

0.2M
일평균 데이터처리량

46%
AI 추론 정확도

4개
AI  관련 출원/등록 특허

90M
학습한 바이어 숫자

10M
누적 선하증권

12만
누적 구매요청

영업담당자

기업정보 담당자정보 상품정보

잠재바이어

1) 알고리즘 저작권 등록완료, 등록번호 C-2022-031979호

1)



1 2 3

사용방법,

에이전트가 매달 우리 회사와

관련된 바이어를 연결해드려요

딜 클로징에만 집중하세요!

회원 가입

및 결제

내 영업정보

입력

실시간 바이어

연결

1)

2)

1) BDR(Business Development Representative): 잠재 고객을 찾아 첫 연결을 만드는 역할(Outbound 중심)
2) AE(Account Executive): 연결된 고객과 신뢰를 쌓고 실제 계약을 성사시키는 역할(영업 마무리)



1) 딥세일즈, G2그리드 선발… 리드 인텔리전스 분야 고성과 인정, https://www.youthassembly.kr/news/818376

글로벌 수준의 세일즈 에이전트를 만들고 있어요
미국 플레이어들이 없는 아시아 데이터와 향상된 잠재 고객 추론 시스템을 기반으로 글로벌에서 성과를 인정받고 있습니다

1)



비싼 인건비에 돈 쓰지 마세요, AI를 고용하세요
24시간365일바이어를찾아주는세일즈에이전트. 실제거래를만드는해외영업파트너

모든 플랜에 포함되는 서비스

잠재 바이어 발굴 및 생성

자체 DB에서 무제한의 리드 생성

링크드인 Sales Navigator DB연동

선화증권(BL) 기반 잠재고객 발굴

특정 테크스택 사용중인 기업 발굴

웹사이트 방문자 추적 기능

의사 결정자 추적

발굴한 바이어 데이터 강화 기능

이메일 인프라 설정

새로운 인박스 생성

진행할 이메일 워밍업

3단계의 이메일 인증

이메일 도메인 상태 추적

바운스 방지

아웃리치 역량

바이어별 개인화된 영업 메시지 생성

링크드인 연결 요청

링크드인 다이렉트 메시지 발송

전화 및 문자 메시지 발송

바이어 응답 시 10분 내 답장 시퀀스

캠페인 진행 위한 LLM 세팅

영어, 중국어 등 5개 언어 영업

온보딩 및 지원

전담 고투마켓 엔지니어 배정

카카오톡/슬랙/줌/이메일 통한 지원

고객 성공 매니저 배정

맞춤형 ICP 추론 및 추천

이메일/Calendly/왓츠앱 통한 바이어 주선

프로(Pro) 엘리트(Elite)

아웃바운드 영업 서비스에

대한 이해 및 체험

비즈니스를 확장하고 생산성을

효과적으로 향상하도록 지원

500개 이메일 발송

내 리스트 다운로드

바이어 구매의도 추론

1,000개 이메일 발송

내 리스트 다운로드

인프라 추가 가능

100만원/월 200만원/월

매달 평균 6개 미팅 주선

영업한 잠재 바이어 리스트 발송

매달 영업 진행 보고서 발송

매달 평균 3개 미팅 주선

영업한 잠재 바이어 리스트 발송

매달 영업 진행 보고서 발송

*부가세 미포함 가격입니다



가입회원 리스트

2023년11월서비스베타런칭이후, 국내외1,300여개기업고객이딥세일즈를사용중입니다



딥세일즈, 국내산 마스크 LVMH 계열사에 입점

딥세일즈는 국내산 패션마스크 브레스실버를 루이비통모

에헤네시(LVMH) 그룹의 계열사인 슈발블랑(Cheval 

Blanc) 리조트에 입점시켰다고 10일 밝혔다. 슈발블랑은 

LVMH 그룹에서 현대적인 프랑스 호텔 산업의 비전을 제

시하겠다는 전략 아래 2009년에 오픈한 호텔 브랜드이

다. 딥세일즈는 이번 계약으로 국산 마스크 3종을 프랑스 

슈발블랑에 1년간 수출 공급할 예정이며, 이후 한국

우진영기자 2020.11.10

브랜드 상품들을 순차적으로 엄선해 입점시킬 계획이다. 딥세일즈는 제조사와 바이어를 연결하는 수출입분야 

B2B 커머스 사이트로 제조사의 판매상품, 매출, 원산지, HS코드 등의 다양한 변수를 분석해 제조사에게 맞는 바이

어를 찾고 실제 수출까지 성사시키고 있다. 인공지능(AI)을 활용해 최적의 바이어를 찾아내고, 자체 트레이더 팀이 

영업을 진행하고 있다. 딥세일즈 관계자는 “이번에 진출한 슈발블랑을 포함해 앞으로도 세포라(sephora), 네타포

르테(net-a-porter), 24S 등 LVMH의 다양한 온오프라인 플랫폼을 통해 유럽시장에 차별화된 브랜드와 제품을 효

과적으로 전달하기 위한 노력을 지속해서 이어나가겠다”라고 말했다.

한국산마스크프랑스대기업에납품연결,, 연간9억원규모

세포라, 네타포르테, 24S등 관련 계열사 납품 확대

사용사례
한국의 마스크 제조사를 프랑스 대기업에 연결



사용사례

글로벌 유통사들과 소싱 지원 파트너쉽 진행

업체별 $1M~$100M 구매 연결

캐나다 업체 연간 구매금액 130억원

연결한 공급업체 17곳



사용사례

“과거엔 데이터를 수작업으로 수집해 비효

율적이었지만, 딥세일즈 통해 고품질 리드

를 확보하게 되었습니다”

오늘룩, 이정호 대표이사

딥세일즈 도입 후 매출 성장 2.8배

브랜드 인지도(구글 기준) 증가 354%



www.stp-bizm.com

 

딥세일즈에서 매칭한 총 금액 1,309억원

연간 시장규모 30조원

사용사례



사용사례

AI가 뉴욕 패션위크 디자이너와 바이어 연결...
최대 15배 빠른 세일즈 효율

딥세일즈의 인공지능(AI)이 지난 11일부터 16일까지뉴욕에서 개최된

'2022 뉴욕패션위크(New York Fashion Week)'에 참석한디자이너들의

글로벌 바이어연결을 지원해 화제를 모으고있다.

딥세일즈는 2021년에설립된 무역 분야의 스타트업으로, 전 세계기업

정보를 분석해제조사들이 빠르게 해외 바이어를찾을 수 있도록지원하

전미준기자 2022.02.22

이번 뉴욕패션위크에 참여한 프롬웨얼(FROMWHERE), 그리디어스(Greedilous), 밧마이(Bach Mai)등 국내외 탑 디자이너들

이 딥세일즈인공지능을 활용해 신규 바이어발굴을 한 것으로전해졌다.

뉴욕패션위크 메인 스테이지에서 ‘그리디어스 바이틸다(Greedilous by Tilda)’를 선보인 그리디어스 박윤희디자이너는 이미

글로벌 패션기업들은 제조부터 유통에 이르기까지 AI를 적극적으로 활용하는 추세“ 라며 ”이번 서비스를 통해 뉴욕패션위크

스테이지에 물리적으로 참석하지 못했던글로벌 잠재 바이어들을찾아서 그리디어스만의 유니크한 가치를 전달하고 구매협

상을 이어갈수 있어뜻깊었다“고 말했다.

-인공지능 활용해디자이너별로 잠재 바이어 연결해매칭 수극대화

-박람회 기업의 디지털 트랜스포메이션 툴로 진화한인공지능



사용사례

코트라 서비스 개선 파트너 공모전 최우수로 선정, 

메인 서비스인 ‘해드림’, ‘트라이빅’ 서비스에 딥세일즈 연동

해드림 서비스 일일 방문자 6.4만명

서비스 출시일 25년 6월



사용사례

딥세일즈, 인공지능 여성발명왕 참가기업 
120여개사 지원…

딥세일즈는 오는25일부터 27일까지경기 고양시킨텍스에서

열리는 '2022 여성발명왕 EXPO, 대한민국 세계여성 발명대회

및 여성발명품박람회'에 참가해특허·디자인 등산업재산권을

출원하거나 등록받은 여성 발명인들의 우수한 발명품의 해외

판로 개척을지원한다. 딥세일즈는 2021년에설립된 인공지능

스타트업으로, 전 세계의 무역정보를 분석해 일반제조사들이

거래성사 확률이높은 잠재 바이어를 예측하고, 맞춤형 영업을

할 수있도록 지원하고 있다. 이번여성발명왕에 부스를 마련한

전미준기자 2022.02.22

선우기획 한순옥대표는 “최근 들어점점 더많은 여성들이 지식재산(IP)을 통해 성공적인 기업인으로성장하고 있다”라며 ”딥

세일즈 서비스를이용해 해외판로개척 분야에서 디지털 트랜스포메이션(Digital Transformation)을 준비할 수 있어서뜻깊었

다“고 말했다. 딥세일즈인공지능은 제조사의 정보를 학습한 후에거래 성사확률이 높을 것으로예상되는 해외의 바이어들을

실시간으로 추천해주는 것이 특징이다 상품 카테고리 브랜드 인지도 사용 기술, FTA 관세 할인등 해외 바이어 개척에 미치

-특허청 주최 ‘여성발명왕 엑스포’서 AI기반 해외판로 개척 지원

-여성 발명기업 맞춤형 영업 전략으로글로벌 시장 진출가속화



사용사례

"스타트업이 일냈다"…
한국 AI 스타트업 '딥세일즈', 요소수 대량 확보

요소수 품귀 사태로 인한 물류대란의 우려가 커지는 가운데 국내AI 스

타트업이 인공지능을 활용해 요소수를 대량으로 확보했다.

인공지능 기반의B2B 회사인 딥세일즈가 베트남에서 요소수를확보했

다고 19일밝혔다. 우리나라 민간기업이 해외에서 요소수를 확보한건

LX인터네셔널(옛 LG상사), 포스코 인터네셔널에 이어 세 번째다. 딥세

일즈가 베트남에서 구한요소수는 4,000톤규모로 (12월 1일기준

2,000톤, 12월말기준 추가2,000톤) 기존 민간업체가 확보한 요소수

규모로는 최대치다. 인공지능을 이용해 거래성사 확률이 높은전 세계

이유민기자2021-11-19 

-인공지능 기반B2B 데이터 활용해베트남에서 요소수 확보

-확보 요소수 4,000톤규모…민간업체가 확보한 요소수 규모로는 '최대치'

매칭 해주는서비스를 운영 중인딥세일즈는 지난 10일기존 바이어들의요소수 구매 요청을 받았다. 그동안전 세계 무역과관

련된 상품정보, 선하증권정보, 통관정보, 기업 정보까지 다양한 변수들의 상관관계까지 계산돼가공된 데이터베이스를 구축한

딥세일즈는 자체알고리즘 '딥랭크'를 활용해 요소수 수출이가능한 업체를 분석했다. 전세계 기존요소수 생산공장들과 한번

이라도 요소및 요소수를 취급하던업체들, 기타요소수를 취급할 가능성이 있는유사상품



세일즈 에이전트 도입

채팅 문의하기 (Click)

https://deepsales.channel.io/home
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